ATLANTIC IGNITION
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Porque é que as empresas falham no processo
de internacionalizag¢ao?

Internacionalizacdo como uma

O Veem o processo de
mera expansao da empresa atual.

N&o adequam 0S processos, 0
marketing e a comunicacao ao
mercado de destino.

Incapacidade de entender o

03 consumidor do mercado de
destino, quer em termos de habitos
de consumo, quer em termos

culturais.

HUB



Porque é que as empresas falham no processo
de internacionalizag¢ao?

Nao tém rede de influéncia e
04 contactos que permitam penetrar
no mercado de destino com
SUCESS0. Minimizac&o das dificuldades no
mercado de destino, sobretudo na O 5
tomada de consciéncia que nesses

mercados ainda ha fraco
reconhecimento da marca.

Potencial discriminacao por parte
do mercado de destino.

HUB



Porque é que as empresas falham no processo
de internacionalizag¢ao?

nao ser uma prioridade
suficientemente relevante na

gestdo de topo da organizag&o. Nao adaptacao da cultura da
empresa a realidade dos mercados

de destino, gerando conflitos com os
colaboradores do mercado de
destino.

O 7 Processo de internacionalizacéao

O 9 Falha na selec&o e recrutamento
da equipa inicial da empresa no
mercado de destino. Nao entendimento da cadeia de
logistica, desconhecendo leis, 1 O
praticas e habitos do mercado de
destino, bem como parcerias com
fornecedores chave.

HUB



PORTUGAL

melhor pais para a adaptacao de uma empresa brasileira a Europa

Uso do mesmo idioma

Salarios competitivos (face ao resto da Europa)

Custo de vida equilibrado e facilidades fiscais

Grande comunidade de brasileiros ja instalados (maior comunidade estrangeira em Portugal)

Disponibilidade de mé&o-de-obra qualificada e com facilidade de falar varias linguas (3.° lugar
no ranking dos paises que falam mais linguas estrangeiras)

Infraestrutura de topo, nomeadamente telecomunicacoes, quantidade e frequéncia de voos
para o Brasil

CIMLANTICHUB
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PORQUE COM A ATLANTIC HUB

Nomeadamente em bancos,
capitais de risco, private capital e
fundos comunitarios europeus.

Apoio na compra de casa
ou outras instalagdes em
gualguer zona de
Portugal.

Equipa de
especialistas

Solugdes de
acesso a capital
e financiamentos

»YITL/INTICHUB

your european connection,

Real Estate

Conexao com Servigos de
redes de vistos e

empresas legalizacao
europeias

Incubadora fisica de empresas e projetos
/gtt'atf)tlc inovadores com reconhecimento da RNI
ation (Rede Nacional de Incubadoras), em Lisboa.

Ecossistema de networking
Networking real, baseado em sinergias
entre o Brasil e a Europa.




O que é o Atlantic Ignition?

A Atlantic Hub desenhou, criou e implementou um = W;ZZ:,,Z:ZZ””°"
processo de internacionalizacdo que visa .
minimizar os potenciais desafios e acelerar o

processo de integracao e desenvolvimento de

negocios em Portugal, como plataforma de

lancamento para a Europa.

O Atlantic Ignition é o processo de
internacionalizacdo de empresas brasileiras para a
Europa através de Portugal com o objetivo de
preparar o processo de “transculturizacao” e apoiar
a empresa para a entrada no mercado portugués e

europeu.




Os principios do programa

Os principios nos quais o programa Atlantic Ignition foi desenvolvido sdo os seguintes:

HUB

Processo de imerséo cultural, para permitir um maior
conhecimento da realidade portuguesa e, identificando
claramente as principais adaptacoes ao mercado
portugués.

Jornada de planeamento para a apresentacéo ao
mercado, desenvolvido em formato virtual, com
interacbes semanais com especialistas portugueses.

Apresentacao ao mercado portugués, em Portugal, de
contactos pertinentes para o arranque do negoécio.

Possibilidade de usar todo o ecossistema Altantic
Hub para o soft landing da empresa.

Acesso a possibilidade de poder vir a contratar
especialistas para acompanhar o estabelecimento
da empresa em Portugal.

Acesso a rede de parceiros da Atlantic Hub para o
desenvolvimento do negocio




HUB

01.
02.
03.

04.

05.

BENEFICIOS

Inicio do processo de internacionalizacdo imediato
Reduz a probabilidade de insucesso do processo
Da resposta aos maiores desafios de
Internacionalizacao

Acompanhamento por especialistas portugueses
e brasileiros experientes

Acesso a infraestrutura da Atlantic Hub, com

solucdes para si e para a sua empresa



TESTEMUNHOS

Ajudamos vocé a conquistar o
mercado portugués e europeu através da
internacionalizacao da sua empresa.

CNTLNTIC

Gustavo Nobre
Vox Data



TESTEMUNHOS

Ajudamos vocé a conquistar o
mercado portugués e europeu atravées da
internacionalizacao da sua empresa.

CITLNTIC

Rodrigo Crusoé
Vocé Muito Mais
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O que é o Atlantic MarketFit

O Atlantic MarketFit foi
criado parao
DIAGNOSTICO preliminar
de ADERENCIA do seu
negdécio no mercado
portugués.

Preco atual: 1.450,00€

@ncHue

O que ira obter

.’
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Avaliagao do ecossistema

Aspetos legais, cadeia de valor, nivel de
agressividade da concorréncia, major
players e potenciais barreiras a entrada.

Analise do setor

Avaliagcao/comparacao econémica com as
empresas do setor onde se enquadrara o
negocio.

Analise da concorréncia

Identificacdao dos principais concorrentes
com posicionamento analogo ao da
empresa, nivel de precos, identificacdo de
posicoes dominantes e dos Fatores Criticos
de Sucesso.

=+

Anadlise SWOT

Andlise dos pontos fortes e fracos, internos
e externos que impactam 0 negocio.

~

Avaliacao do mercado

Dimensao, segmentos de clientes,
tendéncias e principais necessidades dos
clientes a resolver.

e

Linhas de Financiamento

Avaliacao da possibilidade de acesso a
linhas de financiamentos publicos ou
privados como PT2020, VISAS, Fundo 200M
e Portugal Ventures.



Metodologia do Atlantic Ignition
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PARTICIPANTES

Méaximo de 10 empresas

por call

(ndo concorrentes)

FORMATO

Hibrido — Presencial e virtual

2 semanas presenciais e

10 semanas em formato virtual

ACOMPANHAMENTO

Formacao inicial presencial
Workshops virtuais em turma
Acompanhamento semanal virtual
Acompanhamento presencial na fase
de “Go to market”




Metdodo do Atlantic Ignition

HUB

Fase de Imersao
Semana 1
Presencial - Brasil

Experiéncia de formagao durante 1
semana num hotel (Brasil) em imerséo
total para apresentacdo da metodologia

do processo e todas as ferramentas base.

Contacto com a equipa de especialistas
gue ira acompanhar todo o processo.
Networking com turma de empresarios

brasileiros de diferentes setores.

Fase de Desenvolvimento
Semanas 2 a 11
Formato virtual

Nas semanas 2 a 11, o Atlantic Ignition é
desenvolvido em formato virtual, através
de calls semanais com a equipa de
especialistas para o acompanhamento
do processo, orientacdo para as
proximas fases e fecho de deliverables
das metodologias, frameworks e
modelos apresentados na semana inicial.

Fase de Go to Market
Semana 12
Presencial - Portugal

Reunides presenciais em Portugal com
key-persons para o desenvolvimento do
seu negdcio na Europa (leads
qualificadas, potenciais parceiros e/ou
fornecedores). Visita a Lisboa e
principais ecossistemas empresariais.
Evento de networking em Lisboa.



Calendario do Atlantic Ignition 2022
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Timeline do programa

HUB

Kick Off

f<ls1
O

&1 52

Imersao

Apresentacao das metodologias
e ferramentas utilizadas ao
longo do processo

Discusséo da realidade de cada
empresa

Entrega do MarketFit
desenvolvido

Experience map

Workshop virtual em turma

Desenvolvimento de Experience map e Customer
Journey

Sessao de acompanhamento



Timeline do programa
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el S5

HUB

Segmentacao

Workshop virtual em
turma

Mapa das necessidades
por segmento

Proposta de valor por
segmento

Personas

Business Model

Workshop virtual em turma
Business Innovation Canvas
Lista das quick actions
necessarias e
imprescindiveis para o
sucesso do processo de
internacionalizacao

Business Plan

Lista dos Aspetos Legais
gue podem influenciar o
sucesso do processo de
internacionalizacéo
Definicao do modelo do
plano financeiro



Timeline do programa
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el S8

HUB

Business Plan

« Afinagao e fecho do plano
financeiro

O
Roll-Out

Workshop virtual em
turma

GANTT do Projeto de
Internacionalizacao
Definicao dos potenciais
clientes a contactar nas
ultimas semanas

Marketing e Equipa

Workshop virtual em
turma

Plano de marketing de
internacionalizacéo
Definicao dos perfis da
equipa inicial



Timeline do programa
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Pitch

Pitch de apresentacgao da
empresa

HUB

*

- -

Marketing

Afinacao de materiais de
marketing necessarios
paraa S12

Fecho de Deliverables

Fecho de deliverables em aberto
Preparacao para reunioes da
semana 12



Timeline do programa

f<! s12

Encerramento

/HUB

Go to market

Visita a Lisboa e principais
hubs empresariais
Reunides com leads
qualificadas e key
stakeholders




Agenda da Semana de Kick-Off

HUB

Dia

DOM
DOM
DOM
SEG
SEG
SEG
SEG
SEG

SEG

SEG
SEG

SEG

SEG

SEG

Atividade

Deslocacéo (para Hotel)

Jantar de rececao dos participantes

Apresentacao do programa, agenda, avisos e regras de funcionamento
Introducéo, objetivos e expectativas

Apresentacao dos participantes e respetivas empresas

Intervalo

Introducéo a teoria de inovagao

Almoco

Dinamica de grupo e introduc&o ao processo de transcultorizacao

Apresentacao da teoria das culturas
Coffee Break

Formacgé&o com especialista convidado
Jantar

Atividade - Quiz sobre Portugal

Hora Inicio
16:00
19:30
21:30
09:15
09:45
11:00
11:15
13:00

14:30

15:45
17:00

17:15

20:00

21:30

Hora Final
19:30
21:30
22:15
09:45
11:00
11:15
13:00
14:30

15:45

17:00
17:15

18:30

21:30

22:30



Agenda da Semana de Kick-Off

HUB

Dia

TER
TER
TER

TER

TER
TER
TER

TER

TER

TER

TER

TER

Atividade
Apresentacao de Modelo de segmentacéo da base de clientes
Apresentacao do Mapa das necessidades por segmento

Apresentacao do Mapa de Proposta de valor por segmento
Apresentacao do Business Innovation Canvas
Intervalo

Explicacdo do conceito de quick actions

Trabalho em equipa para desenvolvimento das metodologias apresentadas anteriormente
Almoco

Formacao com especialista de Marketing

Apresentacao do modelo do Plano de Marketing

Jantar

Atividade

Hora Inicio
09:15
09:35
10:15
10:35
11:00
11:15
12:00
13:00
14:30

16:00

20:00

21:30

Hora Final
09:35
09:55
10:35
11:00

11:15
12:00
13:00

14:30
16:00
17:00

21:30

22:30



Agenda da Semana de Kick-Off

Atividade

Hora Inicio

Hora Final

HUB

QUA
QUA
QUA
QUA
QUA
QUA
QUA
QUA

Introducéo a construcéo de cenarios

Trabalho em equipa para definicdo dos fatores influenciadores do negécio
Trabalho em equipa para definicdo dos cenarios

Intervalo

Apresentacao do modelo de BP

Almoco

Livre

Jantar

09:15
09:45
10:30
11:00
11:15
13:30
15:30
20:00

09:45
10:30
11:00
11:15
13:30
15:30
20:00
21:30



Agenda da Semana de Kick-Off

Atividade Hora Inicio Hora Final

QUI Definicdao para o BP (por cenario):

Qul * Vendas 9:15 10:15
QUI * Custos Diretos 10:15 11:00
Qul Coffe break 11:00 11:15
QuUI * Servicos terciarios 11:15 12:00
Qul * Investimento 12:00 12:45
Qul Almoco 12:45 14:15
QUI Imputagado dos valores definidos no modelo Excel 14:15 17:00
QuI Esclarecimento de duvidas 17:00 18:00
QuI Jantar 20:00 21:30

HUB



Agenda da Semana de Kick-Off

Atividade

HUB

SEX
SEX
SEX
SEX

SEX

SEX

SEX

Definicdo do Modelo de Roll-Out
Intervalo
Entrega e esclarecimento de davidas dos Marketfit

Almoco

Esclarecimento de dlvidas
Definicdo dos proximos passos

Jantar de Encerramento

Hora Inicio

9:15
11:00
11:15
13:00

14:30

16:00

19:00

Hora Final
11:00
11:15
13:00
14:30

16:00

17:00

21:30



* Valores devem ser acrescido o IVA vigente: 23%
** Pagamento efetuado com recursos do Brasil ndo incide IVA
***Valores por extenso (Quinze mil e novecentos euros)

CondicOes de pagamento Inicio do programa

1/3 até dia 30 de mar¢o - Inicio do programa com a semana de imers&o no
P . Brasil no més de maio de 2022
1/3 até dia 30 de abril - Time de Portugal coordenando os trabalho em

conjunto com o time brasileiro da Atlantic Hub
- Maximo de dez empresas por imersao

Inclui Nao inclui

- Transporte, alojamento e refei¢cdes na - Passagens para Portugal
semana 1 para 1 pessoa - Alojamento e refeicdes em Portugal

- Formagc3o inicial presencial - Custos relacionados com outras deslocaces

- Marketfit (1.450€) - Custo adicional por participante (apenas
acomodacoes e deslocamentos) para a primeira
semana de imersao

- Limite de dois participantes por empresa

1/3 até dia 30 de junho

- Acompanhamento semanal virtual
- Apresentacédo presencial a key
stakeholders em Portugal



XSG

Atlantic Ignition

At
A

o

Aponte a camera do seu celular e acesse o
QR CODE para saber mais
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SOBRE A ATLANTIC HUB

Somos uma empresa global que ajuda empresarios
brasileiros no processo de internacionalizagao de
empresas a partir de Portugal.

Com escritorios nos dois paises, estamos focados em
oferecer todo o suporte necessario na realizagao desse
projeto com servigos e eventos que direcionam, escalam e
preparam para um resultado positivo e duradouro.

Nossos servigos atendem todos os tipos de empresa,
desde as pequenas até marcas ja consagradas no
mercado, ou seja, 0 mercado de internacionalizacao é para
todos. Basta planejar e colocar em pratica.

Fundada pelos socios Eduardo Migliorelli, Benicio Oliveira,
Thiago Matsumoto e Nelson Corréa Leite Jr., atuamos com
grande expertise em areas como negdcios, inovagao,
marketing, servigos financeiros e tecnologia desde 2016.

HUB




TIC HUB EM NUMEROS

N.° de Empresarios em
missOes empresariais

+500

N.° de Scale-outs
(Processos de
internacionalizacao individuais)

10




